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Se le revisd los avances realizados hasta la fecha. A continuacién, se relaciona la s observaciones
realizadas.

Identifico claramente al El cliente y consumidores que le va a comprar sus productos o servicios,
detallado las caracteristic as y

cualidades de cada perfil definido.

En el Planteamiento del problema o la necesidad que se pretende solucionar, identificé cuales las
necesidades que espera

satisfacer de sus potenciales clientes / consumidores. En este item relacion¢ la necesidad de crear
una asociacion familiar para dar respuesta a esta necesidad identificada.

En el analisis de la competencia describié a los tres competidores mas relevantes relacionado con su
modelo de

negocios describiendo las fortalezas y debilidades de cada competidor, por ultimo, realizé un
resumen comparativo

de su empresa con la competencia relacionada definiendo cual es la diferencia que tiene con ellos.
En la Descripcion del proyecto, qué es lo que voy a ofrecer, explico en qué consiste su proyecto, qué
lo hace diferente

a los demas, cudl es esa ventaja, que hace mejor a su producto o servicio a lo que ya exist e, cual es
ese toque

especial, inico que le va agregar

Describié los tres servicios que el proyecto va a ofrecer, inicialmente no lo habia hecho de la mejor
formay con las

recomendaciones realizadas lo mejoré ostensiblemente.

Detall6 el proceso de produccion o prestacion del servicio, detallando paso a paso t al y como son
cada una de las

actividades de todo el proceso.

Realizé las proyecciones de ventas a los cinco afios que tiene el formato teniendo en cuenta el
comportamiento del
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